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Neuer Auftritt Bei der Vermarktung der Immobilien, 
die Sie uns anvertrauen, beschäftigt 
uns das Thema Marktauftritt täglich. 
Ob Verkauf oder Vermietung, es geht 
immer um die Promotion Ihres Pro-
jektes. Insbesondere die Erstvermie-
tung verlangt sehr viel Erfahrung und 
Fingerspitzengefüh. 

Nun haben wir unseren eigenen Markt-
auftritt neu gestaltet:
Im Zentrum steht das Markenver-
sprechen. Wir drücken das mit dem Slo-
gan «Solides Fundament» aus und un-
terstreichen es mit einer neuen Bildwelt. 
Das Logo setzen wir stärker in Szene, 
es soll sich einprägen und unverwech-
selbar sein. Die Kommunikationsmittel 
haben wir vereinheitlicht und den In-
ternetauftritt klarer gestaltet. Summa 
summarum präsentieren wir Ihnen  
ein frischeres, leicht verständliches  
Erscheinungsbild. 

Dahinter steht unserer Auffassung von 
guter Dienstleistung: Wir wollen die 
besonderen Quali-täten Ihres Projektes 
klar und verständlich zur Geltung brin-
gen (zwei Beispiele dazu auf Seite 3/4). 
Möglichst authentisch, denn nach aus-
sen kann nur wirken, was nach innen 
stimmt. 

Unser neuer Auftritt brachte uns schon 
viel positives Feedback ein, so auch an 
der Eigenheimmesse Anfang April. Das 
freut uns. 
Gleichwohl – auch im neuen Kleid sind 
wir dieselben geblieben: eigenständig, 
unabhängig, lokal verankert und vor 
allem geradlinig im Umgang mit un-
seren Kunden.

Ruedi Tanner 



Was ist eigentlich 
das Besondere 

an einer 
Erstvermietung?

Erstvermietung, das heisst zunächst 
nichts anderes, als dass ein Objekt zum 
ersten Mal vermietet wird. Das sollte 
doch nicht schwierig sein, möchte man 
meinen. 
Doch die Erstvermietung folgt ihren 
ureigenen Gesetzen: Eine Vielzahl von 
Komponenten müssen ineinander-
greifen, und die unterschiedlichen, ja 
oft gegensätzlichen Interessen von Ei-
gentümer, Bauunternehmung und Miet-
interessenten wollen unter einen Hut 
gebracht werden. Die Erstvermietung 
gleicht häufig dem Spiel mit Jong-
lierbällen. Timing und Fingerspitzen-
gefühl sind das A und O und wenn es 
hitzig wird, den Ball flach halten und 
nicht selbst zum Spielball werden. 

Ein Erstvermietungsprojekt wird dann 
erfolgreich, wenn das Vermietungsziel 
klar ist. Also arbeiten wir es jeweils 
gemeinsam mit dem Auftraggeber aus. 
Danach geht es um die engagierte Ko-
operation aller Beteiligten. Jede und 
jeder Einzelne ist wichtig für die Ba-
lance – wenn die nicht stimmt, ist der 
Aufbau eines soliden Fundaments 
nicht möglich.
Nur mit Balance findet sich auch dann 
ein Weg, wenn die Zielkonflikte aus-
weglos erscheinen: Der Mieter möchte 
«seine» Wohnung live sehen können, 
bevor er sich entscheidet, und der 
Bauherr möchte am liebsten schon 
vermietet haben, bevor gebaut ist. Die 
Baufirma wiederum schätzt Besichti-
gungen auf der Baustelle gar nicht.

Bern-Brünnen: 
Erstvermietung von 

«weites Land» 
und «Gilbert»

In Bern-Brünnen haben wir mittler-
weile für drei verschiedene Bauherren  
die Erstvermietung ihrer Baufelder 
geleitet. «rearwindow» war bereits 
2011 abgeschlossen, «weites Land» der 
CPK Swatch Group und «Gilbert» der 
ASCORA Vorsorgestiftung kamen im 
Frühjahr 2013 in die Erstvermietung. 
Zwei Projekte in unmittelbarer Nach-
barschaft gleichzeitig zu vermarkten, 
hat sich dabei als sehr nutzbringend er- 
wiesen. Es ist schon was dran am 
Spruch «Konkurrenz belebt das Ge-
schäft»: Drei Monate nach Erstbezug 
waren beide Projekte zu über 80, bzw. 
90Prozent vermietet, die hochgesteck-
ten Ziele damit erreicht. 

Dieses Resultat ist besonders erfreu-
lich, weil es nicht auf Kosten des Ver-
mietungsstandes von «rearwindow» 
und anderer Baufelder ging, sondern 
es tatsächlich gelungen ist, neue Be-
wohner in Bern-Brünnen anzusiedeln. 
Befürchtungen, dass es nicht gelingen 
könnte, eine neue, attraktive Wohnwelt 
im Berner Westen zu schaffen, waren 
also unbegründet. 

Zum Erstvermietungs-Service gehört 
jeweils auch ein eigenständiges, in 
sich einheitliches Paket von Kommu-
nikationsmassnahmen, gehört jeweils 
ein eigenständiges, in sich einheit- 
liches Kommunikations-Paket: Inser-
ate, Plakate, Internetauftritt, Tram-
hänger und online Banner sorgen  
für die nötige Aufmerksamkeit und 
Information. Einmal auf die Angebote 
aufmerksam geworden, werden Inte-
ressierte dann vom ersten Kontakt bis 
zur Unterzeichnung des Mietvertrages 
fachkundig begleitet. 

Erstvermietung an 
kinderfreundlicher Lage: 
84 Wohnungen, 
1,5 bis 5,5 Zimmer,
12 Reihenhäuser.
www.weites-land.ch

Wohnen, 
wo man mit 
dem Tram 
ins Grüne 
fährt.

sarah.widmer@wirztanner.ch
Telefon 031 385 19 27

www.wirztanner.ch



Wohnen, 
wo es gemütlich ist.

12 REIHENHäuSER 
84 WoHNuNGEN
3 AtELIERS

Für die ganz unterschiedlichen individuellen 
Ansprüche seiner Bewohner bietet «Weites 
Land» verschiedene Wohnungsgrössen und 
-grundrisse an. Alle sind von einer stimmungs-
vollen räumlichen Weite geprägt, mit viel 
Licht, grosszügigem Balkon bzw. einer Loggia 
und schönem Blick. Die Reihenhäuser im ost-
bau warten zusätzlich mit individuellen 
Kellerräumen auf. 

Die Innenausstattung ist von hochwertigen 
Materialien und grosszügigem Platzangebot 
geprägt. Parkettböden, grosse Fensterfronten, 
offene, grosszügig ausgestattete Küchen in 
hellen Farben und zeitgemäss eingerichtete 
Badezimmer sorgen für eine angenehme 
Atmosphäre. 

Geheizt wird mit Fernwärme, Energieeffizienz 
ist der Bauherrin ein wichtiges Anliegen. und 
so zeigt der moderne Bau mit seiner Minergie 
Zertifizierung auch energie- und kostenmässig 
Weitblick.

Für die Freizeitaktivitäten und besonderen 
Anlässen seiner Bewohner steht im «Weiten 
Land» ein 60 m2 grosser Gemeinschaftsraum 
mitsamt eigener Kochgelegenheit und WC 
zur Verfügung.

Zu allen Wohnungen kann ein Einstellhallen-
platz gemietet werden, die Garagenplätze 
sind sehr praktisch ebenerdig erschlossen. 
Veloabstellplätze gibt’s direkt an den Haus-
eingängen. 

Habiter là 
où la ville est 
la plus verte.

Première location dans un 
environnement favorable 
aux enfants : 
84 appartements, 
de 1,5 à 5,5 pièces, 
12 maisons mitoyennes
www.weites-land.ch

sarah.widmer@wirztanner.ch
Téléphone 031 385 19 27

www.wirztanner.ch

Architekt 
Gmür & Geschwentner Architekten AG
Flüelastrasse 31A
8047 Zürich

Bauherr
The Swatch Group AG
Seevorstadt 6
2501 Biel

Vermietung
Wirz Tanner Immobilien AG
Laupenstrasse 17 + 19
3001 Bern

Wohnen, 
wo die Stadt am grünsten ist.
12 ReIhenhäuSeR 
86 WohnunGen
3 ATeLIeRS

Für die ganz unterschiedlichen individuellen Ansprüche seiner Bewohner bietet «Weites Land» unterschiedliche 
Wohnungsgrössen und -grundrisse an. Alle sind von einer stimmungsvollen räumlichen Weite geprägt, mit viel 
Licht, grosszügigem Balkon bzw. einer Loggia und schönem Blick. Die Reihenhäuser im ostbau warten zusätzlich 
mit individuellen Keller- und hobbyräumen auf.

www.weites-land.ch

Wohnungen

Reihenhäuser

Ateliers

Später dann ändert sich die Situation: 
Kaum ist fertiggebaut, erkennen Mieter 
ihre Vorstellungen zu Bau und Ausstat-
tung und wünschen sich, dass diese 
berücksichtigt werden.
Gelingt die Jonglage nicht, sind alle 
unzufrieden. Jonglieren ist kein Spiel, 
in dem einer gegen den anderen gewin-
nen kann. Es gewinnen oder verlieren 
immer alle gemeinsam. 

Wir engagieren uns täglich dafür, die 
Bälle in der Luft zu halten. Beherzt und  
bestimmt, sorgfältig und behutsam. 
Das führt uns zum Ziel. Projekte wie 
«Gilbert» und «weites Land» in Bern-
Brünnen zeigen es. 

Sarah Widmer



Eigenheimmesse 
Bern 2014

Immobilien
Bewirtschaftung

Unser Leistungsspektrum

Projektentwicklung

Vermarktung

Über 150 Aussteller und fast 10 000 Besucher machten die 20. Eigenheimmesse 
zum zugkräftigen Branchentreffpunkt. Das Wirz Tanner Team (von links nach  
rechts: Sarah Widmer, Brigitte Senn Jaun, Yves Willi) präsentierte am brand-
neuen Stand eine breites Palette an Kauf- und auch an Mietobjekten. Am  
meisten gefragt waren im Bereich Kauf gesamthaft Objekte zwischen 700 000 
und 1,5 Mio. Franken. 

Wir vermitteln Ihnen die beruhigende Gewissheit, dass wir uns mit Kompetenz 
und grossem Engagement um sämtliche Aufgaben kümmern.

– Bei der Vermietung, der Mietzinsgestaltung und beim Mietzinsinkasso
– Bei Fragen zu Instandhaltung und umfassenden Sanierungen
– Bei der Überprüfung der Marktfähigkeit
– Bei der Überwachung der gesetzlichen Rahmenbedingungen

Wir liefern Ihnen verlässliche, aussagekräftige Grundlagen und Erfahrung
für zielorientierte Planung und fundierte Entscheidungen.

– Mit kaufmännischer Planungs- und Baubegleitung
– Für Projektanalysen und das Projektmanagement von A bis Z
– Bei der Planung und Begleitung von Architekturwettbewerben

Wir stellen Ihnen unsere umfassenden Marktkenntnisse und unser enges 
Kontaktnetz für Ihren Erfolg zur Verfügung.

– Bei der Entwicklung von Vermarktungsstrategien und ‑konzepten
– Beim Verkauf von Liegenschaften
– Bei Erstvermietungen
– Mit Verkehrswertschätzungen, Bewertungen, Expertisen

Sie profitieren von einer nachhaltigen, partnerschaftlichen Zusammenarbeit 
und von Qualitätsleistungen in jedem Bereich – heute und morgen.

Ihre Liegenschaft in 
besten Händen

Zertifiziertes Management-System, ISO 9001:2008, Reg.-Nr. 14233, Mitglied SVIT


